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MỞ ĐẦU 

 

1. Tính cấp thiết của đề tài 

Hợp đồng mua bán hàng hoá quốc tế là hợp đồng mua bán 

hàng hoá có tính chất quốc tế. Tính chất quốc tế của hợp đồng mua 

bán hàng hoá quốc tế được hiểu không giống nhau tuỳ theo quan 

điểm của luật pháp từng nước. Đối với các chủ thể, khi tham gia 

vào hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế, họ luôn hướng tới những 

lợi ích tốt nhất cho mình. Rủi ro là điều mà không bên nào trong 

hợp đồng mong muốn. Tuy nhiên nhiều khi, rủi ro là điều không thể 

tránh khỏi trong thực hiện hợp đồng. Rủi ro trong hợp đồng mua 

bán là những mất mát, hư hỏng xảy ra đối với hàng hóa. Rủi ro đó 

có thể do lỗi chủ quan của con người hoặc do các hiện tượng khách 

quan gây nên, ví dụ như: thời tiết, tai nạn bất ngờ hoặc tính chất của 

hàng hóa…. 

Một vấn đề quan trọng trong quá trình thực hiện hợp đồng là 

việc phân định rủi ro. Nghĩa là xác định trong thời điểm nào bên 

bán phải chịu những mất mát, hư hỏng của hàng hóa, từ thời điểm 

nào những hư hỏng, mất mát đó được chuyển cho bên mua. Vấn đề 

này có ý nghĩa quan trọng, về cả mặt pháp lý và cả mặt thực tiễn 

bởi đôi khi ranh giới giữa việc hàng hóa nguyên vẹn hay hư hỏng 

chỉ cách nhau trong gang tấc, nhưng lại ảnh hưởng tới trách nhiệm 

của bên bán hay bên mua trong hợp đồng, thậm chí là kết quả của 

cả giao dịch mua bán. 

Về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng 

hóa quốc tế, pháp luật nước ta đã có nhiều thay đổi theo từng thời 

kỳ, nhằm từng bước phù hợp hơn với luật quốc tế, cũng như tạo 

được điều kiện tốt nhất cho các doanh nghiệp trong giao dịch của 

mình. Trước đây theo Luật Thương mại 1997, vấn đề chuyển rủi ro 

trong mua bán hàng hóa được coi là đồng nhất với việc chuyển 

quyền sở hữu hàng hóa. Việc quy định một cách chung chung như 

vậy không thể bao quát hết các tình huống thực tiễn trong quan hệ 

mua bán. Chính vì vậy, Luật Thương mại 2005 đã có những quy 

định cụ thể hơn, phân chia rõ ra từng trường hợp chuyển rủi ro 

trong mua bán hàng hóa quốc tế. 
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Tuy nhiên, trong thực tiễn áp dụng, Luật Thương mại 2005 đã 

bộc lộ nhiều điểm chưa thực sự phù hợp với luật quốc tế cũng như 

các trường hợp phát sinh trong quan hệ mua bán hàng hóa quốc tế. 

Nhận thức được điều đó, cũng như tầm quan trọng của việc xác 

định thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế, tác giả đã lựa chọn “Pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro 

đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế” làm đề tài nghiên 

cứu luận văn thạc sĩ luật kinh tế. 

2. Tình hình nghiên cứu của đề tài 

Pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua 

bán hàng hóa quốc tế là một đề tài nghiên cứu khá mới. Trong 

những thời gian gần đây, đã có một số công trình nghiên cứu liên 

quan tới đề tài này, có thể kể tới một số công trình sau đây: 

Ngô Kiều Trang (2014), “Thực hiện hợp đồng mua bán hàng 

hóa theo pháp luật Việt Nam”, Luận văn thạc sỹ luật học, Khoa 

Luật - Đại học Quốc gia Hà Nội. Luận văn tập trung phân tích và 

làm sáng tỏ những vấn đề pháp lý về việc thực hiện hợp đồng mua 

bán hàng hóa. Đồng thời, bình luận và đánh giá thực tiễn việc thực 

hiện hợp đồng loại này, để từ đó có cơ sở xây dựng và hoàn thiện 

các quy định của pháp luật thương mại hiện hành về mua bán hàng 

hóa thống nhất trong luật pháp quốc gia và phù hợp với thông lệ 

quốc tế. 

Đinh Ngọc Thương (2016), “Hợp đồng mua bán hàng hóa 

trong kinh doanh thương mại vô hiệu theo pháp luật Việt Nam”, 

Luận văn thạc sĩ luật kinh tế, Đại học Luật – Đại học Huế. Luận 

văn tập trung nghiên cứu các cơ sở lý luận, phân tích đánh giá các 

quy định của pháp luật hiện hành và thực tế áp dụng pháp luật, từ 

đó đưa ra các giải pháp hoàn thiện pháp luật và tổ chức thực hiện 

pháp luật về HĐMBHH vô hiệu. 

Luật sư Phạm Tuấn Anh (2017), “Thời điểm chuyển rủi ro 

trong hợp đồng mua bán hàng hóa”, bài viết trên trang thông tin 

của Đoàn Luật sư thành phố Hồ Chí Minh. Nội dung chủ yếu của 

bài viết là phân tích các trường hợp chuyển rủi ro cụ thể và so sánh 

sự khác biệt của Luật Thương mại 1997  và pháp luật hiện hành về 

xác định thời điểm chuyển rủi ro. 
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Nguyễn Trọng Thùy (2017), “Rủi ro trong thương mại quốc 

tế: Những suy ngẫm từ thực tiễn”, bài đăng trên trang thông tin điện 

tử của Trung tâm trọng tài quốc tế Việt Nam. Nội dung chủ yếu của 

bài viết là nhìn nhận về mặt rủi ro trong Thương mại quốc tế trong 

giai đoạn của 30 năm đổi mới. 

Lê Thị Diễm Quỳnh (2018), “Quy định mới về hoạt động mua 

bán hàng hóa của nhà đầu tư nước ngoài tại Việt Nam”, Cục quản 

lý đăng ký kinh doanh. Nội dung chủ yếu của bài viết là phân tích 

những điểm nổi bật của Nghị định số 09/2018/NĐ-CP quy định chi 

tiết Luật thương mại và Luật Quản lý ngoại thương về hoạt động 

mua bán hàng hóa và các hoạt động liên quan trực tiếp đến mua bán 

hàng hóa của nhà đầu tư nước ngoài, tổ chức kinh tế có vốn đầu tư 

nước ngoài tại Việt Nam. 

Như vậy có thể thấy rằng, tuy có nhiều công trình nghiên cứu 

xoay quanh nội dung pháp luật về hợp đồng mua bán quốc tế cũng 

như rủi ro trong mua bán hàng hóa quốc tế nhưng chưa có một công 

trình nào nghiên cứu một cách có hệ thống và cụ thể pháp luật về 

thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc 

tế. Với đề tài “Pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp 

đồng mua bán hàng hóa quốc tế” , tác giả mong muốn sẽ phân 

tích những quy định hiện hành của pháp luật về thời điểm chuyển 

rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế, việc thực thi, áp 

dụng pháp luật đối với từng trường hợp cụ thể, từ đó tìm ra nguyên 

nhân và đề xuất những giải pháp nhằm nâng cao sự phù hợp của pháp 

luật điều chỉnh trong lĩnh vực này. 

3. Đối tượng nghiên cứu và phạm vi nghiên cứu của luận 

văn 

3.1.Đối tượng nghiên cứu 

Đối tượng nghiên cứu của luận văn là các quan điểm khoa học 

về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế, bên cạnh đó nghiên cứu pháp luật Việt Nam và pháp luật 

quốc tế về lĩnh vực này. Nghiên cứu thực tiễn áp dụng pháp luật đối 

với một số vụ việc điển hình trong lĩnh vực này. 
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3.2. Phạm vi nghiên cứu 

Phạm vi nghiên cứu: Các quy định của pháp luật quốc tế và 

Việt Nam về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán 

hàng hóa quốc tế. 

Thời gian nghiên cứu: Từ năm 2005 cho đến nay. 

4. Mục đích và nhiệm vụ của luận văn 

4.1.Mục đích nghiên cứu 

Luận văn nhằm mục đích nghiên cứu những vấn đề lý luận 

pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro, đánh giá những quy định pháp 

luật về thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế ở Việt Nam trong thời gian qua. Thực trạng áp dụng pháp 

luật về thời điểm chuyển rủi ro. Từ đó, đưa ra một số giải pháp 

hoàn thiện pháp luật và nâng cao hiệu quả áp dụng pháp luật về thời 

điểm chuyển rủi ro. 

4.2.Nhiệm vụ nghiên cứu 

Để hoàn thành mục đích nghiên cứu, tác giả đề ra một số 

nhiệm vụ sau: 

- Phân tích các quy định của pháp luật quốc tế và pháp luật 

Việt Nam về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán 

hàng hóa quốc tế. 

- Thực tiễn các vụ việc điển hình về xác định thời điểm 

chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế. 

- Đưa ra những giải pháp hoàn thiện pháp luật và nâng cao hiệu 

quả áp dụng pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với thực tiễn, 

tạo ra bước đà thuận lợi cho các doanh nghiệp khi tham gia vào quan 

hệ mua bán quốc tế. 

5. Phương pháp luận và phương pháp nghiên cứu 

5.1.Phương pháp luận nghiên cứu 

Luận văn sử dụng phương pháp luận duy vật biện chứng và 

duy vật lịch sử của chủ nghĩa Mác – Lênin trên cơ sở bám sát các 

quan điểm, chủ trương, đường lối, định hướng của Đảng và Nhà 

nước về phát triển nền kinh tế thị trường trong thời kỳ đổi mới. 

5.2.Phương pháp nghiên cứu 

Để giải quyết các vấn đề đặt ra, tác giả sử dụng tổng hợp các 

phương pháp sau: 
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Phương pháp tổng hợp và hệ thống hóa lý thuyết được sử 

dụng phần lớn trong nội dung Chương 1 nhằm khái quát chung và 

phát triển những vấn đề lý luận về xác định thời điểm chuyển rủi ro 

đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế. 

Phương pháp phân tích được tác giả sử dụng trong Chương 2 

và Chương 3 của luận văn để phân tích các quy định pháp luật Việt 

Nam và pháp luật quốc tế về các chế định liên quan tới  thời điểm 

chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế đối với 

một số vụ án cụ thể. 

Phương pháp thống kê được sử dụng chủ yếu ở Chương 3 

nhằm thống kê các vụ việc điển hình về xác định thời điểm chuyển 

rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế. 

6. Những đóng góp mới của luận văn. 

Về mặt lý luận, luận văn xây dựng lại một cách có hệ thống các 

quy định của pháp luật quốc tế và pháp luật Việt Nam về thời điểm 

chuyển giao rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế, đánh 

giá và từ đó đưa ra những sự phù hợp và chưa phù hợp trong quy định 

của pháp luật Việt Nam đối với quốc tế về vấn đề nàỳ. 

Về mặt thực tiễn, trên cơ sở phân tích một số ví dụ cụ thể về 

thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế, 

luận văn đã chỉ ra những khó khăn trong quá trình áp dụng pháp luật 

và đưa ra một số khuyến nghị làm cơ sở cho các chủ thể khi tham gia 

vào quan hệ mua bán quốc tế có thể tham khảo và áp dụng. 

7. Kết cấu của luận văn 

Tên dề tài: “Pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp 

đồng mua bán hàng hóa quốc tế”. 

Ngoài phần mở đầu, phần kết luận và danh mục tài liệu tham 

khảo, phần nội dung luận văn bao gồm ba chương: 

Chương 1: Những vấn đề lý luận pháp luật về thời điểm 

chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế. 

Chương 2:  Thực trạng pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro 

đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế. 

Chương 3: Thực tiễn áp dụng pháp luật về thời điểm chuyển 

rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế và các giải pháp 

hoàn thiện pháp luật, nâng cao hiệu quả áp dụng pháp luật. 
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Chương 1 

NHỮNG VẤN ĐỀ LÝ LUẬN PHÁP LUẬT VỀ THỜI ĐIỂM 

CHUYỂN RỦI RO ĐỐI VỚI HỢP ĐỒNG  

MUA BÁN HÀNG HÓA QUỐC TẾ 

 

 1.1. Khái niệm và đặc điểm của hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế 

1.1.1. Khái niệm hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế. 

 Khái niệm hợp đồng 

Hợp đồng được định nghĩa là sự thỏa thuận giữa các chủ thể 

nhằm xác lập, thay đổi hoặc chấm dứt quyền và nghĩa vụ trong 

những quan hệ xã hội cụ thể.  

Hợp đồng là một khái niệm có nguồn gốc lâu đời và là một 

chế định quan trọng của pháp luật dân sự. Điều 388 Bộ luật dân sự 

năm 2005 quy định khái niệm hợp đồng như sau: “ Hợp đồng dân 

sự là sự thỏa thuận giữa các bên về việc xác lập, thay đổi hoặc 

chấm dứt quyền, nghĩa vụ dân sự”.  

Các nhà làm luật đã có những chỉnh sửa liên quan đến khái 

niệm “hợp đồng” để khắc phục bất cập tại BLDS 2005. Cụ thể, 

Điều 385 BLDS năm 2015 quy định: “Hợp đồng là sự thỏa thuận 

giữa các bên về việc xác lập, thay đổi hoặc chất dứt quyền và nghĩa 

vụ dân sự”.  

So với BLDS hiện hành thì BLDS năm 2015 đã bỏ cụm từ 

“dân sự” sau hai từ “hợp đồng”. Quy định mới về khái niệm hợp 

đồng tại Điều 385 của BLDS năm 2015 là điểm mới quan trọng, 

đáng chú ý không những về mặt kỹ thuật lập pháp và còn làm tăng 

tính khả thi, minh bạch trong thực tiễn áp dụng. 

 Khái niệm hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế 

Hợp đồng mua bán hàng hoá quốc tế theo pháp luật Việt Nam 

là văn bản thoả thuận của các cá nhân, tổ chức trong việc xuất khẩu, 

nhập khẩu, tạm nhập, tái xuất, tạm xuất, tái  nhập và chuyển khẩu 

hàng hoá. Hai hay nhiều bên tham gia giao dịch mua bán hàng hoá 

quốc tế – một loại giao dịch dân sự hoặc giao kết hợp đồng mua 

bán hàng hoá quốc tế – một loại hợp đồng dân sự theo pháp luật 

Việt Nam có thể là cá nhân, tổ chức Việt Nam hoặc cá nhân, tổ 
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chức nước ngoài; có nơi cư trú hoặc trụ sở ở Việt Nam hoặc nước 

ngoài.  

Theo quy định tại Điều 1 của CISG thì yếu tố quốc tế của hợp 

đồng mua bán hàng hoá quốc tế được xác định bởi một yếu tố duy 

nhất là trụ sở thương mại của các bên phải đặt tại các quốc gia khác 

nhau mà không phụ thuộc vào địa điểm kí kết hợp đồng và cũng 

không xét đến việc hàng hoá có được dịch chuyển qua biên giới hay 

không. Từ các quy định về nghĩa vụ của người bán và người mua 

theo CISG (Điều 30 và Điều 53), có thể hiểu hợp đồng mua bán 

hàng hóa là hợp đồng theo đó bên bán có nghĩa vụ giao hàng, giao 

chứng từ và chuyển quyền sở hữu hàng hóa còn bên mua có nghĩa 

vụ trả tiền và nhận hành . 

1.1.2. Đặc điểm của hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế 

Về đặc điểm, hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế có những 

đặc điểm sau đây: 

Về chủ thể: chủ thể của hợp đồng mua bán hàng hoá quốc tế là 

các bên, người bán và người mua, có trụ sở thương mại đặt ở các 

nước khác nhau. 

Về đối tượng của hợp đồng: hàng hoá là đối tượng của hợp 

đồng mua bán hàng hoá quốc tế là động sản, tức là hàng có thể 

chuyển qua biên giới của một nước. 

Về đồng tiền thanh toán: Tiền tệ dùng để thanh toán thường là 

nội tệ hoặc có thể là ngoại tệ đối với các bên 

Về ngôn ngữ của hợp đồng: Hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế thường được ký kết bằng tiếng nước ngoài, trong đó phần 

lớn là được ký bằng tiếng Anh.  

Về cơ quan giải quyết tranh chấp: tranh chấp phát sinh từ việc 

giao kết và thực hiện hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế có thể là 

toà án hoặc trọng tài nước ngoài. 

Về luật điều chỉnh hợp đồng: hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế có thể phải chịu sự điều chỉnh không phải chỉ của luật pháp 

nước đó mà cả của luật nước ngoài, thậm chí phải chịu sự điều 

chỉnh của điều ước quốc tế, tập quán thương mại quốc tế hoặc cả án 

lệ. 
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1.2. Khái niệm thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng 

mua bán hàng hóa quốc tế 

 Khái niệm rủi ro 

Rủi ro là những sự số xảy ra trong quá trình thực hiện hợp 

đồng gây tổn thất về hàng hóa hoặc tạo cho các bên không thực 

hiện đúng hợp đồng gây thiệt hại cho một bên hoặc các bên tham 

gia ký kết. 

Trong quá trình mua bán hàng hóa quốc tế, các doanh nghiệp 

có thể gặp phải rất nhiều rủi ro, những rủi ro này có thể chia thành 

hai nhóm cơ bản sau: 

 Rủi ro phát sinh do sự thay đổi môi trường kinh doanh 

 Rủi ro phát sinh từ quá trình thực hiện các nghiệp vụ mua 

bán hàng hóa quốc tế. 

Rủi ro là một sự kiện xảy ra bất ngờ, gây nên những tổn thất 

cho con người và tồn tại khách quan. Đặc biệt, trong hoạt động mua 

bán hàng hóa quốc tế, những rủi ro có tính đa dạng, phức tạp hơn 

với mức độ nghiêm trọng hơn so với những rủi ro xảy ra trong hoạt 

động kinh doanh nói chung.  

 Khái niệm thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán 

hàng hóa quốc tế 

Theo Bách khoa toàn thư mở Wikipedia “Thời điểm là một 

'điểm mốc' trong một khoảng thời gian nào đấy. Thời điểm không 

có độ dài, nghĩa là nó chỉ được dùng để chỉ 'một điểm' để làm 'mốc' 

trong thời gian.” 

Có thể rút ra khái niệm “ thời điểm chuyển dịch rủi ro trong 

mua bán hàng hóa quốc tế là một mốc thời gian cụ thể, nhằm xác 

định được rủi ro đã được chuyển dịch từ bên bán sang bên mua, 

theo  đó các bên sẽ dựa vào cột mốc này để phân định quyền và 

nghĩa vụ của mình khi có rủi ro xảy ra trong quá trình thực hiện 

hợp đồng”. 

1.3. Khái quát nội dung pháp luật về thời điểm chuyển 

dịch rủi ro trong mua bán hàng hóa quốc tế. 

1.3.1. Khung pháp lý của thời điểm chuyển rủi ro trong hợp 

đồng mua bán hàng hóa quốc tế 

https://vi.wikipedia.org/wiki/Th%E1%BB%9Di_gian
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 Việc xác định thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán 

hàng hóa quốc tế dựa trên pháp luật áp dụng cho hợp đồng mà các 

bên đã ký kết. Luật áp dụng cho hợp đồng mua bán hàng hoá quốc 

tế mang tính chất đa dạng và phức tạp. Điều này có nghĩa là hợp 

đồng mua bán hàng hóa quốc tế có thể phải chịu sự điều chỉnh 

không phải chỉ của luật pháp nước đó mà cả của luật nước ngoài, có 

thể là luật nước người bán, luật nước người mua hoặc luật của bất 

kỳ một nước thứ ba, thậm chí phải chịu sự điều chỉnh của điều ước 

quốc tế, tập quán thương mại quốc tế hoặc cả án lệ. 

Luật pháp quốc gia sẽ được áp dụng trong trường hợp được các 

bên lựa chọn. Tuy nhiên, các bên nên chủ động lựa chọn luật quốc 

gia mà mình quen thuộc. Việc chọn luật phải được ghi nhận cụ thể 

trong một điều khoản hợp đồng, gọi là “Điều khoản chọn luật” hoặc 

“Luật điều chỉnh”. Khi có rủi ro xảy ra, việc xác định thời điểm 

chuyển rủi ro sẽ dựa và quy định của luật quốc gia đã được các bên 

thỏa thuận lựa chọn. 

Điều ước quốc tế điều chỉnh hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế chủ yếu là Công ước Viên 1980.  

Tập quán thương mại quốc tế áp dụng cho hợp đồng mua bán 

hàng hóa quốc tế chủ yếu là INCOTERMS 2000, INCOTERMS 

2010 và một số tập quán thương mại quốc tế khác. 

1.3.2. Pháp luật điều chỉnh về thời điểm chuyển rủi ro trong 

mua bán hàng hóa quốc tế 

Việc xác định thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua 

bán hàng hóa quốc tế được dựa vào các văn bản pháp luật sau đây: 

 Công ước Viên năm 1980 

 Bộ quy tắc thương mại quốc tế INCOTERMS. 

 Bộ nguyên tắc UNIDROT 
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Tiểu kết chương 1 

Hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế là một ttrong những chế 

định pháp luật quan trọng, việc nghiên cứu một cách cụ thể về thời 

điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế có 

vai trò hết sức cần thiết đối với các bên khi tham gia vào quan hệ 

này. 

Trong chương 1, tác giả đã tập trung nghiên cứu những vấn đề 

lý luận pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua 

bán hàng hóa quốc tế, làm rõ một số vấn đề lý luận cơ bản liên quan 

đến lĩnh vực này, bao gồm hợp đồng, hợp đồng mua bán hàng hóa 

quốc tế, rủi ro và thời điểm chuyển dịch rủi ro; tiếp theo khái quát 

nội dung pháp luật về thời điểm chuyển dịch rủi ro trong mua bán 

hàng hóa quốc tế; và cuối cùng khái quát khung pháp lý điều chỉnh 

vấn đề xác định thời điểm chuyển dịch rủi ro trong mua bán hàng 

hóa quốc tế và thứ tự ưu tiên áp dụng của các văn bản này khi có 

vấn đề phát sinh trong hợp đồng. 
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Chương 2 

 THỰC TRẠNG PHÁP LUẬT VỀ THỜI ĐIỂM CHUYỂN RỦI 

RO ĐỐI VỚI HỢP ĐỒNG MUA BÁN HÀNG HÓA QUỐC TẾ  

 

2.1. Pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng 

mua bán hàng hóa quốc tế 

Thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng các hợp đồng dân 

sự nói chung và hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế nói riêng được 

quy định ở nhiểu văn bản quy phạm pháp luật, mỗi văn bản lại có 

một khía cạnh điều chỉnh riêng tùy vào đối tượng áp dụng của văn 

bản đó. 

Theo quy đinh của BLDS 2015, thời điểm chuyển rủi ro trong 

hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế được xác định theo quy định 

tại điều 441.  Quy định này là một trong những điểm mới của 

BLDS 2015 so với BLDS 2005. Việc xác định thời điểm chuyển 

quyền sở hữu có ý nghĩa quan trọng trong việc ai phải chịu những 

rủi ro khách quan. Theo nguyên tắc chung của pháp luật dân sự thì 

chủ sở hữu tài sản phải gánh chịu thiệt hại khi tài sản bị rủi ro. 

Về nguyên tắc chuyển rủi ro trước hết pháp luật tôn trọng thỏa 

thuận của các bên. Trong trường hợp các bên không có thỏa thuận 

thì thời điểm chuyển rủi ro của hàng hóa căn cứ theo quy định tại 

Luật Thương mại năm 2005. Các trường hợp xác định thời điểm 

chuyển rủi ro được quy định tại mục 2 chương II của, cụ thể từ điều 

57 tới điều 61 LTM 2005, chia ra các trường hợp cụ thể sau đây: 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp có địa điểm 

giao hàng xác định. 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp không có địa 

điểm giao hàng xác định. 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp giao hàng 

cho người nhận hàng. 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp mua bán hàng 

hóa đang trên đường vận chuyển. 

 Thời điểm chuyển rủi ro hàng  hóa trong những trường 

hợp khác. 

http://dangkydoanhnghiep.org.vn/hoi-dap-phap-luat-hop-dong
http://dangkydoanhnghiep.org.vn/thoi-diem-chuyen-rui-ro-cua-hang-hoa-trong-hop-dong-mua-ban-hang-hoa.html
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Như vậy, dựa vào các quy định về chuyển rủi ro tại LTM 

2005, các bên sẽ dễ dàng hơn trong việc xác định thời điểm chuyển 

rủi ro, và phân định trách nhiệm của mỗi bên trong hợp đồng. 

 Quy định của CISG về thời điểm chuyển rủi ro trong 

hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế 

Việc xác định thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua 

bán hàng hóa quốc tế được quy định tại chương IV, phần III – Mua 

bán hàng hóa của CISG, từ điều 66 đến điều 70. 

Điều 66 đưa ra một hệ quả của chuyển dịch rủi ro như sau: 

Việc mất mát hay hư hỏng hàng hóa xảy ra sau khi rủi ro chuyển 

sang người mua không miễn trừ cho người này nghĩa vụ phải trả 

tiền, trừ phi việc mất mát hay hư hỏng ấy là do hành động của 

người bán gây nên. 

Theo CISG ( điều 67, 68, 69), thời điểm chuyển rủi ro được 

chuyển từ người bán sang người mua sẽ được xác định trong các 

trường hợp như sau: 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp không có địa 

điểm giao hàng xác định. 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp có địa điểm giao 

hàng xác định 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp mua bán hàng 

hóa trên đường vận chuyển 

 Thời điểm chuyển rủi ro trong các trường hợp khác 

2.2. Đánh giá các quy định của pháp luật Việt Nam về thời 

điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế. 

2.2.1. Sự phù hợp trong quy định của pháp luật Việt Nam về 

thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa quốc 

tế 

Điều 57, 58 Luật Thương mại Việt Nam có những quy định 

tương thích với quy định của CISG. Cụ thể là tương thích với điều 

67 của CISG về thời điểm chuyển rủi ro trong trường hợp có địa 

điểm giao hàng xác định và không có địa điểm giao hàng xác định. 

Theo đó, thời điểm chuyển giao quyền sở hữu và thời điểm chuyển 

giao rủi ro có thể là hai thời điểm hoàn toàn khác nhau.   
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Đối với trường hợp người mua chậm tiếp nhận hàng theo quy 

định của hợp đồng thì rủi ro sẽ được chuyển sang cho người mua từ 

thời điểm mà theo quy định của hợp đồng hàng hóa phải được đặt 

dưới sự định đoạt của người mua (khoản 1 điều 61 LTM 2005). 

Quy định này phù hợp với điều 69.1, điều 69.2 của CISG. Như vậy, 

thời điểm rủi ro đối với hàng hóa được chuyển từ người bán sang 

người mua trong trường hợp người mua chậm tiếp nhận nghĩa vụ 

nhận hàng là thời điểm người mua phải thực hiện nghĩa vụ nhận 

hàng được quy định trong hợp đồng. 

2.2.2. Những điểm chưa phù hợp trong quy định của pháp luật 

Việt Nam  về thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng 

hóa quốc tế 

Về hành vi giao hàng và nhận hàng, luật Thương mại vẫn 

chưa xác định rõ đây là hành vi thực tế hay hành vi pháp lý. Luật 

cũng chưa thể hiện rõ ràng sự phân biệt hàng hóa là hàng đặc định 

hay hàng đồng loại. So sánh điều 59 Luật thương mại 2005 với 

CISG, chúng ta chưa thể thấy một quy định tương tự ở CISG.  

Việc người nhận hàng để giao xác nhận quyền chiếm hữu 

hàng hóa của bên mua cũng chưa được quy định cụ thể. Thực tiễn 

mua bán hàng hóa quốc tế có nhiều trường hợp người bán buộc phải 

ký hợp đồng mua bán hàng hóa khi hàng hóa đã nằm trên đường 

vận chuyển. Do đó rất khó để xác định thời điểm chuyển rủi ro. 

Điều 60 LTM 2005 đưa ra giải pháp đối với trường hợp này đó là 

rủi ro được chuyển cho bên mua kể từ thời điểm giao kết hợp đồng. 

Quy định này giúp cho việc xác định thời điểm rủi ro được chuyển 

sang người mua trở nên đơn giản hơn. Tuy nhiên, trên thực tiễn, có 

những trường hợp mà rủi ro có thể xảy ra đối với hàng hóa kể từ 

thời điểm hàng hóa không còn nằm trong phạm vi kiểm soát của 

người bán, đó là thời điểm hàng hóa được người bán giao cho 

người vận chuyển, và có khả năng hàng hóa bị hư hỏng trước thời 

điểm ký kết hợp đồng. Trong trường hợp như vậy, điều 60 LTM 

2005 chưa thật sự phù hợp với điều 68 CISG.  
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Tiểu kết chương 2 

Qua nghiên cứu pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với 

hoạt động mua bán hàng hóa quốc tế, có thể thấy rằng rủi ro là một 

sự kiện xảy ra bất ngờ, gây nên những tổn thất cho con người và tồn 

tại khách quan. Đặc biệt, trong hoạt động mua bán hàng hóa quốc 

tế, những rủi ro có tính đa dạng, phức tạp hơn với mức độ nghiêm 

trọng hơn so với những rủi ro xảy ra trong hoạt động kinh doanh 

nói chung. Do vậy các doanh nghiệp nói chung và các doanh nghiệp 

tham gia hoạt động mua bán hàng hóa quốc tế nói riêng cần có 

những hiểu biết đầy đủ về xác định thời điểm chuyển dịch rủi ro 

trong mua bán hàng hóa quốc tế theo quy định của pháp luật Việt 

Nam và pháp luật quốc tế. 

Trong chương 2, trên cơ sở phân tích các quy định cụ thể của 

pháp luật Việt Nam và CISG về thời điểm chuyển rủi ro đối với 

hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế, đánh giá các quy định của 

pháp luật Việt Nam về thời điểm chuyển rủi ro, từ đó chỉ rõ những 

sự phù hợp và chưa phù hợp trong quy định của pháp luật nước ta. 

 



15 

 

Chương 3 

THỰC TIỄN ÁP DỤNG PHÁP LUẬT VỀ THỜI ĐIỂM  

CHUYỂN RỦI RO ĐỐI VỚI HỢP ĐỒNG MUA BÁN HÀNG 

HÓA QUỐC TẾ VÀ CÁC GIẢI PHÁP HOÀN THIỆN PHÁP 

LUẬT, NÂNG CAO HIỆU QUẢ ÁP DỤNG PHÁP LUẬT 

 

3.1. Thực tiễn áp dụng pháp luật về thời điểm chuyển rủi 

ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế 

3.1.1. Tình hình áp dụng ở Việt Nam  

Thực tiễn thực hiện pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro trong 

hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế ở nước ta đã đạt được nhiều 

thành tựu đáng kể, tuy nhiên bên canh đó vẫn còn tồn tại nhiều 

vướng mắc cần được quan tâm để gỡ bỏ, nhằm tiếp tục từng bước 

hoàn thiện các chế định pháp luật trong lĩnh vực này. 

Phải thừa nhận một thực tế là hoạt động mua bán hàng hóa 

quốc tế của Việt Nam đã và đang đạt được những thành tựu to lớn, 

các mặt hàng mua bán ngày một đa dạng, phong phú, các thị trường 

được mở rộng ra hầu khắp các nước trên thế giới, góp phần không 

nhỏ vào sự tăng trưởng của nền kinh tế. 

Tuy nhiên, các doanh nghiệp xuất nhập khẩu ở nước ta cần 

nắm rõ hơn những rủi ro có thể xảy ra, những điều cần lưu ý khi ký 

và thực hiện các hợp đồng xuất khẩu, nhập khẩu hàng hóa, cũng 

như chọn giải pháp giải quyết các tranh chấp thương mại như thế 

nào để tránh hoặc giảm thiệt hại. Có thể thấy nhiều doanh nghiệp 

không có khả năng hoặc kinh nghiệm xem xét kỹ lưỡng các điều 

khoản trong hợp đồng xuất nhập khẩu và lúng túng trong việc giải 

quyết các tranh chấp thương mại trong hoạt động xuất nhập khẩu. 

3.1.2. Những vướng mắc trong việc áp dụng pháp luật về 

thời điểm chuyển dịch rủi ro 

Để thấy rõ được thực tiễn áp dụng pháp luật về chuyển rủi ro 

đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế, có thể thông qua phân 

tích một số vụ việc thực tế như sau: 

 Vụ việc thực tế số 01: Hợp đồng mua bán máy hình ảnh 

cộng hưởng MRI giữa bên mua Hoa Kỳ và bên bán Đức.  
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 Vụ việc thực tế số 2: Hợp đồng mua bán thiết bị khai thác 

than đã được tân trang lại giữa bên bán Hoa Kỳ và bên mua Mexico.  

 Vụ việc thực tế số 3: Hợp đồng mua bán dầu giữa công ty 

Philips và công ty Tradax tại Angiêri.  

 Vụ việc thực tế thứ 4: Hợp đồng mau bán lô hàng chất nổ 

tăng cường giữa người mua Mỹ và người bán Trung Quốc.  

3.2. Một số giải pháp hoàn thiện pháp luật và nâng cao 

hiệu quả áp dụng pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro trong 

hợp đồng mua bán hàng  hóa quốc tế. 

3.2.1. Một số giải pháp hoàn thiện pháp luật về thời điểm 

chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng  hóa quốc tế. 

Một là, không ngừng hoàn thiện hệ thống pháp lý, chính sách 

quản lý hoạt động mua bán hàng hóa quốc tế 

Đối với quy định về cơ sở xác định thời điểm chuyển giao rủi 

ro chưa hợp lý quy định tại Điều 59, Luật thương mại năm 2005 

cần bỏ quy định một trong những cơ sở xác định thời điểm chuyển 

giao rủi ro trong mua bán hàng hóa là chứng từ sở hữu hàng hóa. 

Cần có quy định cụ thể về việc xác định hành vi giao hàng và 

nhận hàng là hành vi pháp lý hay thực tế; phân biệt rõ hàng hóa là 

hàng đặc định hay hàng đồng loại; xác định cụ thể mối quan hệ 

giữa người nhận hàng để giao với người bán hoặc người mua tại 

điều 59 LTM 2005 cho phù hợp với các quy định tại CISG. 

Về thời điểm chuyển giao rủi ro đối với hàng hóa mua bán 

trên đường vận chuyền quy định tại Điều 60, Luật thương mại nên 

quy định lại nhằm tương thích với quy định tại điều 68 CISG 

Cần nghiên cứu thay đổi ranh giới chuyển rủi ro trong các 

Điều 57 đến 61 cho phù hợp với quy định của INCOTERMS 2010. 

Hai là, tích cực, chủ động tham gia hội nhập kinh tế quốc tế. 

3.2.2. Một số giải pháp nâng cao hiệu quả áp dụng pháp 

luật về thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng 

hóa quốc tế. 

Để khắc phục được những nguyên nhân gây ra những hạn chế 

trong thi hành pháp luật về mua bán hàng hóa quốc tế ở nước ta 

hiện nay, chính từ các doanh nghiệp cần chú ý tới những nội dung 

sau đây: 
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Một là, trước khi ký kết hợp tác, làm ăn với đối tác nước 

ngoài, doanh nghiệp Việt nên ưu tiên hàng đầu việc tìm hiểu thị 

trường, kiểm tra đánh giá, xếp hạng rủi ro tín dụng, kinh doanh của 

đối tác nước ngoài, đặc biệt là với các giao dịch của đối tác thông 

qua kênh trung gian, môi giới. 

Hai là, do hợp đồng mua bán luôn là cơ sở để giải quyết các 

tranh chấp giữa các bên, doanh nghiệp cần quy định chặt chẽ các 

điều khoản bảo vệ của mình để tránh thiệt hại, rủi ro cho các doanh 

nghiệp trong trường hợp nảy sinh tranh chấp. 

Ba là, doanh nghiệp cũng cần lưu ý khâu thanh toán, cần tìm 

hiểu kỹ nguyên tắc, thông lệ quốc tế để nắm rõ vai trò, trách nhiệm 

của các bên liên quan, qua đó xem xét lựa chọn các phương thức và 

điều kiện thanh toán hợp lý, đảm bảo lợi ích cho doanh nghiệp. 

Bốn là, cảnh giác trước những chào hàng giá rẻ “bất ngờ”, các 

điều kiện dễ dãi và những đối tác địa chỉ không rõ ràng, sử dụng 

điện thoại di động, email miễn phí trong giao dịch.  
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Tiểu kết chương 3 

Có thể thấy rằng một khi Việt Nam hội nhập ngày càng sâu 

rộng vào nền kinh tế thế giới thì tính chất và mức độ của những rủi 

ro mà các doanh nghiệp tham gia hoạt động mua bán hàng hóa quốc 

tế có thể gặp phải ngày càng gia tăng. Do vậy, các doanh nghiệp 

cần phải nhận thức được những vấn đề này và quan tâm hơn nữa về 

hoạt động quản trị rủi ro trong quá trình kinh doanh của mình. Áp 

dụng tốt pháp luật về mua bán hàng hóa quốc tế nhằm bảo vệ được 

quyền và lợi ích hợp pháp của mình khi có rủi ro xảy ra trong quá 

trình thực hiện hợp đồng. 

Trên cơ sở đánh giá thực tiễn áp dụng pháp luật về thời điểm 

chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế và những 

khó khăn, vướng mắc còn tồn tại. Từ đó mạnh dạn đưa ra một số 

khuyến nghị hoàn thiện pháp luật và nâng cao hiệu quả áp dụng 

pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán 

hàng hóa quốc tế, trong đó nhấn mạnh và làm rõ hai nội dung chính 

đó là tiếp tục hoàn thiện hệ thống pháp luật về thời điểm chuyển rủi 

ro trong hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế và khắc phục những 

nguyên nhân gây ra những hạn chế trong thực tiễn thi hành pháp 

luật về mua bán hàng hóa quốc tế tại Việt Nam, từ đó nâng cao hiệu 

quả áp dụng pháp luật trong lĩnh vực này. 
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PHẦN KẾT LUẬN 

Qua quá trình nghiên cứu đề tài “Pháp luật về thời điểm 

chuyển rủi ro đối với hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế” có thể 

rút ra một số kết luận như sau: 

1. Ngày nay, mọi quốc gia trên thế giới muốn phát triển và trở 

nên thịnh vượng thì không thể không có sự giao lưu về chính trị, 

kinh tế cũng như văn hóa với cộng đồng thế giới. Sự thật này đã 

khiến nhiều quốc gia trên thế giới xóa bỏ hận thù, hiềm khích, vượt 

qua không gian và những bất đồng về về ý thức hệ để thực hiện hợp 

tác và phát triển các quan hệ kinh tế. Là một lĩnh vực quan trọng 

trong hoạt động thương mại quốc tế, hoạt động mua bán hàng hóa 

quốc tế đã ra đời và không ngừng phát triển. 

Rủi ro trong hoạt động mua bán hàng hóa quốc tế đã và đang 

làm cản trở hoạt động thương mại quốc tế của Việt Nam, làm cho 

hoạt động này tăng trưởng chưa xứng đáng với tiềm năng phát triển 

của nước ta. Vấn đề đặt ra là làm thế nào để có thể phòng ngừa và 

giảm thiểu những rủi ro này nhằm nâng cao hiệu quả của hoạt động 

mua bán hàng hóa quốc tế, góp phần vào tăng trưởng kinh tế. Muốn 

vậy, chúng ta cần phân tích và nghiên cứu những rủi ro có khả năng 

xảy ra đối với các doanh nghiệp tham gia hoạt động mua bán hàng 

hóa quốc tế tại Việt Nam, các trường hợp xác định thời điểm 

chuyển rủi ro trong mua bán hàng hóa quốc tế, quy định về việc xác 

định thời điểm chuyển rủi ro theo pháp luật nước ta cũng như quy 

định của luật quốc tế; từ đó đưa ra kiến nghị hoàn thiện pháp luật và 

nâng cao hiệu quả áp dụng pháp luật trong lĩnh vực này. Đây là một 

việc làm rất có ý nghĩa đối với hoạt động mua bán hàng hóa quốc tế 

trong điều kiện chúng ta đang phải đối mặt với nhiều nguy cơ rủi ro 

cao như hiện nay. 

1. Trên cơ sở phân tích một số vấn đề lý luận pháp luật về hợp 

đồng mua bán hàng hóa quốc tế, rủi ro và thời điểm chuyển dịch rủi 

ro; hệ thống các văn bản pháp luật điều chỉnh khi có vấn đề phát 

sinh trong hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế, cụ thể là vấn đề xác 

định thời điểm chuyển rủi ro. 

2. Nghiên cứu pháp luật về chuyển rủi ro đối với hợp đồng 

mua bán hàng hóa quốc tế và thực tiễn áp dụng; quy định của pháp 
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luật Việt Nam và CISG về thời điểm chuyển rủi ro. Có thể nhận 

thức rõ hơn vấn đề xác định thời điểm chuyển dịch rủi ro trong mua 

bán hàng hóa quốc tế, những quy định cụ thể của CISG về vấn đề 

này để tiếp cận nó một cách chính xác trong giải quyết các tranh 

chấp phát sinh khi không xác định được nghĩa vụ gánh chịu rủi ro 

thuộc về bên nào, bên bán, bên mua hay bên thứ ba có liên quan đối 

với giao dịch này. Trên cơ sở đó đánh giá các quy định của pháp 

luật Việt Nam về thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán 

hàng hóa quốc tế, chỉ rõ những sự phù hợp và chưa phù hợp của 

pháp luật nước ta so với pháp luật quốc tế khi điều chỉnh cùng một 

vấn đề.  

3.  Từ những nghiên cứu về lý luận, nêu lên thực tiễn áp dụng 

pháp luật về thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng mua bán hàng 

hóa quốc tế thông qua một số vụ việc thực tế, phân tích diễn biến 

vụ việc và rút ra bài học kinh nghiệm đối với từng vụ việc cụ thể. 

Tác giả đưa ra một số kiến nghị nhằm tiếp tục hoàn thiện hệ 

thống pháp Việt Nam về thời điểm chuyển rủi ro trong hợp đồng 

mua bán hàng hóa quốc tế, khắc phục những nguyên nhân gây ra 

những hạn chế trong thực tiễn thi hành pháp luật về mua bán hàng 

hóa quốc tế. Hy vọng với những kiến nghiên cứu của bản thân sẽ 

góp phần vào việc hoàn thiện và nâng cao hiệu quả áp dụng pháp 

luật trong mua bán hàng hóa quốc tế nói chung và vấn đề thời điểm 

chuyển dịch rủi ro nói riêng của các doanh nghiệp Việt Nam, để các 

doanh nghiệp tạo được nhiều bước tiến trong hội nhập kinh tế quốc 

tế, xây dựng nên một quốc gia giàu mạnh và phát triển hơn. 

 


